


98% non-bookers

En moyenne, 98% des utilisateurs vont quitter votre 
site sans réserver



Conversion

Zoom sur la conversion en Corse



… transformer ce constat en opportunité

2%
convertit

98%
Quitte sans 

réserver

3%

97%

+50% de réservations directes



Convaincre les utilisateurs que votre hôtel correspond à leurs 
attentes via des avis clients

Le bon hôtel

Montrer aux utilisateurs que vous proposez les meilleurs tarifs en 
direct

Au bon prix

Encouragez les visiteurs à réserver maintenant

Au bon moment
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Conversion

Comprendre le processus de décision d’achat



93% des français consultent plusieurs 
sources d’avis avant de réserver un 
hôtel en ligne 

Conversion

Le bon hôtel



Conversion

Au bon prix 

85% des voyageurs 
pensent que l’on 
trouve les meilleurs 
tarifs sur les OTA’s 



Conversion

Au bon prix (zoom sur les disparités tarifaires en Corse)



Conversion

Au bon prix - combattre les disparités tarifaires en temps réel



En moyenne, un utilisateur passe 50 secondes 
sur votre site



Marché 
local



< 2 
nuits



> 3 
nuits



Couples



Familles



Disponibilité




